
縦：スパイシー度
横：広がり度

１． スパイシー度
自社のビジョン・光る個性

２． 広がり度
現在のお客様の特徴や実績／今後コラボしてみたい企業例

お名前会社名 業 種

３．スパイシーマップ と 会社の未来

←現状位置

←目指したいところ

＜スパイシーマップ＞
スパイシー度、広がり度を
●☆でご記入ください

ここがすごい！３大ポイント （アワードofアワード）推薦者コメント
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マイルド

＜会社として大切にしていること（ビジョン）＞

＜自社サービス ／ 他社にはない、強み・光る個性＞

＜現在：お客様の特徴・実績＞

＜今後、増やしたいお客様や関係性のつくりかた＞

＜今後コラボレーションしてみたい大企業＞

＜目指したい姿（3年後）＞

＜企業とのコラボレーションで自社に生まれる可能性＞

＜コラボ先企業が受けられるメリット＞

①

②

③

□J300 in （ ）
□アワードofアワード
□一般公募
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